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Vos	problématiques

•	Elaborer	votre	stratégie	commerciale	et	marketing
•	Mettre	en	œuvre	votre	plan	d’action	commercial	et	marketing
•	Commercialiser	votre	innovation
•	Prospecter	par	le	biais	des	réseaux	sociaux
•	Adopter	le	marketing	de	contenu
•	Optimiser	votre	organisation	commerciale	et	former	vos	collaborateurs
•	Bâtir	vos	outils	commerciaux	et	piloter	l’activité
•	Muter	vers	un	management	participatif
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L’activité	d’Enov’	Conseil	et	Stratégies

Chez Enov Conseil et Stratégies, spécialiste du développement
commercial et marketing, nous avons la conviction que votre
entreprise est avant tout une aventure Humaine.

Créer un environnement optimal
de travail, construire des relations
commerciales durables, nouer
des partenariats responsables est
ce qui donne du sens l’action.
Cette vision, nous l’avons
nommée le H2H (Human to
Human).
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L’engagement	H2H

Etre H2H, c’est fédérer les femmes et les hommes qui
contribuent au projet d’entreprise, qui partagent vos valeurs.

Une entreprise réussit parce
qu’elle sait comment mobiliser
son capital humain, parce qu’elle
sait qu’un leader est celui ou celle
qui suscite l’adhésion sans pour
cela avoir besoin de donner des
ordres.

Nous vous accompagnons donc à chaque étape de leur
développement commercial et marketing en suscitant
l’adhésion de vos collaborateurs.
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Des	valeurs	pour	des	missions	H2H

Vous souhaitez des résultats et de la valeur ajoutée à l’issue de
nos interventions. Nous y sommes attachés en garantissant
intégrité, authenticité, collaboration et innovation.

•	conseil	en	développement
•	Formation	vente	et	management
•	Etudes	marketing
•	Externalisation	commerciale
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Vision	H2H

La première question que nous vous poserons est pourquoi votre
entreprise a-t-elle sa raison d’être ? C’est notre parti pris de
considérer votre offre et comment la vendre dans un second
temps. Nous nous attacherons à ce qui vous différencie de vos
concurrents, à ce qui vous rend unique… nous nous attacherons à
vous !

•	Miser	sur	l’intelligence	collective
•	Partager	la	gouvernance	de	l’entreprise
•	Opter	pour	l’amélioration	continue
•	Tenir	la	promesse	client
•	Préférer	le	management	comportemental	
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Nos	spécificités

Nous accompagnons tout type d’entreprise à chaque stade de
son développement commercial et marketing. Au delà de cette
approche, nous disposons d’un savoir faire dans les domaines
suivants.

•	Entrepreneurs
•	Start	Up	innovantes
•	Activité	de	conseil
•	Professions	réglementées
•	TPE	PME	secteur	tertiaire

•	Social	Selling
•	Marketing	de	l’innovation
•	Lean	Start	Up	management
•	Marketing	de	contenu
•	Langage	D.I.S.C.	et	PNL

Nos	cibles	privilégiées Nos	compétences	clefs
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Quelques	références
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Enov’	Conseil	et	Stratégies	est	enregistré	comme prestataire	de	formation conformément	aux dispositions	de	
l’article	R.6351-6	du	code	du travail sous	le	numéro	73	31	07261	31	auprès	de	la	Préfecture	de	la	région	Midi-

Pyrénées. Cet enregistrement	ne	vaut	pas	agrément	de	l’Etat.

Contactez	Sylvain	MARTIN
Enov’	Conseil	et	Stratégies
32	chemin	de	la	Roche
31390	Carbonne
05	32	26	26	18	- 06	30	30	88	20

Sylvain.martin@enov-conseil-strategies.com
www.enov-conseil-strategies.com


